
GIAI ?O?N KH? I NGHI?P

Ch?n m?t th? tr??ng ngách, xác ??nh m?c tiêu, s? d?ng traffic t? nhiên, t?p trung vào giá tr?,  gi?m thi?u các công ngh? 
ph?c t?p và tìm ki?m các Case Study /  Testimonial (có 3-10 khách hàng v?i ít nh?t $997 m?i ng??i)

XEM VIDEO - GI? THUY?T L? I CHÀO HÀNG

XEM VIDEO - 20+ GI?  TI?P C?N TRAFFIC T?  NHIÊN

XEM VIDEO - T?O S?N PH?M KH? D?NG T? I THI?U (MVP) C?A B?N

XEM VIDEO - THU TH?P TESTIMONIAL
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Kh?o sát khách hàng - Th?c hi?n các 
cu?c ph?ng v?n khách hàng ti?m n?ng 
?? tìm hi?u, khám phá các quan ?i?m, 
n?i ?au, thói quen mua hàng c?a h?, 
v.v...

1-14 Ngày

T?o m?t gi? thuy?t t?t cho l?i chào hàng c?a b?n d?a trên hi?u bi?t v? 
các thách th?c, n?i ?au, v?n ?? c?a th? tr??ng ngách /  khách hàng ti?m 
n?ng, và ??a ra l?i h?a /  gi?i pháp ?? giúp h? gi?i quy?t v?n ??.

Hãy tìm các Case Study /  Testimonial (có 3-10 khách hàng v?i ít nh?t 
$997 m?i ng??i - hãy luôn bán tr??c khi t?o ra b?t c? th? gì). Hãy nh?, 
ng??i ta không mua s?n ph?m; h? mua gi?i pháp cho v?n ?? c?a h?.

T?o m?t quy trình th? công có th? mang l?i k?t qu? mà b?n ?ã h?a. Vi?c 
xây d?ng S?n ph?m Kh? d?ng T?i thi?u (MVP - Minimum Viable Product) 
c?a b?n có th? m?t hàng tu?n, song song v?i quá trình khách hàng áp d?ng 
tri?n khai và ti?n ??n k?t qu? cu?i cùng mà b?n ?ã h?a. B?n ph?i tìm ra tình 
tr?ng hi?n t?i c?a khách hàng, k?t qu? h? mong mu?n và nh?ng tr? ng?i mà 
h? g?p ph?i. S?n ph?m MVP c?a b?n ph?i giúp khách hàng v??t qua tr? 
ng?i. Ngoài ra, s? t?t nh?t n?u b?n có ???c m?t k?t qu? cu?i cùng có th? 
??nh l??ng ???c.

??n ?ây, b?n s? chuy?n sang giai ?o?n PHÁT TRI?N, trong ?ó chúng ta s? 
ti?p t?c xây d?ng các k? thu?t thu hút, tinh ch?nh thông ?i?p, ?i?u ch?nh 
ph??ng pháp bán hàng, xây d?ng uy tín (k?t qu? c?a khách hàng), và hoàn 
thi?n l?i chào hàng cho s?n ph?m ch? ??o. 

XEM VIDEO - TÂM LÝ H?C THAY ?? I

H?c các ph??ng pháp giao ti?p ?ã 
???c ch?ng minh t? tâm lý h?c hu?n 

luy?n ?? mang l?i cho khách hàng 
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XEM VIDEO - 30+ GI?  ?ÀO T?O
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XEM VIDEO - THI?T L?P C?  C?U CHUNG C?A DOANH NGHI?P

XEM VIDEO - THI?T L?P CÁC PH?N M?M C?  B?N

XEM VIDEO - K? THU?T THU HÚT KHÁCH HÀNG C?  B?N

XEM VIDEO - M?C TIÊU, T?M NHÌN, S?  M?NH, NGUYÊN 
T?C VÀ CON NG? ? I MÀ B?N MU?N TR? THÀNH

XEM VIDEO - T?O THÔNG ?I?P C?A B?N

XEM VIDEO - T?O L? I CHÀO HÀNG GIÁ TR? T? I THI?U 
(MVO - Minimum Valuable Offer)

 SuccessOceans - M?i quy?n ???c b?o l?u. Không m?t ph?n nào c?a tài li?u này có th? ???c sao chép, phân ph?i, chia 
s? ho?c truy?n t?i d??i b?t k? hình th?c nào ho?c b?ng b?t k? ph??ng ti?n nào, k? c? sao chép, ghi âm, v.v? , tr? khi b?n 
???c Success Oceans cho phép b?ng v?n b?n. B?n ch? ???c s? d?ng cho cá nhân mình, không ???c phép chuy?n giao 
hay chia s?. Nói cách khác, nó ch? dành cho m?c ?ích s? d?ng cá nhân c?a b?n.

Có

https://www.skool.com/conduongbotngu/classroom/585e3488?md=0c148d1bbc32405fa9d368dd1c9c6c9a
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https://www.skool.com/conduongbotngu/classroom/7361ff54
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https://www.skool.com/conduongbotngu/classroom/e11ad4fc

	Há»⁄ Thá»‚ng Marketing Highticket - GIAI Ä’Oáº€N KHá»žI NGHIá»ƒP
	GIAI Ä’Oáº€N KHá»žI NGHIá»ƒP


